Program warsztatow: ,.Jak sprzeda¢ know-how”

Godzina:

08.30 - 08.45
08.45 -09.15
09.15-09.45
09.45 - 10.00
10.00 - 12.00
12.00-12.30
12.30 - 13.00
13.00 — 14.00
14.00 - 14.15
14.15-14.30
14.30 - 15.45
15.45 -16.00

Powitanie, prezentacja

Lekcja 1: Zarzadzanie innowacja
- Dlaczego innowacja?
- Proces innowacji oraz elementy kluczowe procesu
- Dobre przywédztwo jest kluczem do sukcesu

Lekcja 2: Wsp6lpraca pomiedzy Instytucja Wiedzy oraz Przedsigbiorstwami
- Modele wspotpracy
- Umowy o wspétpracy
- Postgpowanie z wynalazkami oraz opatentowaniem
- Tworzenie kontaktéw z przemystem

Przerwa

Lekcja 3: Rola konsultanta innowacyjnego / Jak sprzedawac know how
- Relacje pomigdzy firma a konsultantem
- Rola doradztwa w procesie innowacji
Praca grupowa i prezentacja

Lunch

Lekcja 4: Strategia innowacyjna
- Roéznorodne narzgdzia strategiczne
- Co jest wazne?
- Siedem Kregéw Innowacji
- Bariery i czynniki

Lekcja 5: Wdrozenie strategii innowacyjnej
- Planowanie z metoda Hoshin oraz Narzedzia wspomagajace
- Poszukiwanie i wdrazanie wiedzy
- Tworzenie nowych pomysiéw

Praca Grupowa i prezentacja

Przerwa

Lekcja 6: Partnerstwo
- Dlaczego uktad partnerski, oraz jak zidentyfikowac partneréw
- Model wspétpracy pomiedzy Instytucjami oraz Przedsigbiorstwami

Lekcja 7: Finansowanie, zarzadzanie ryzykiem oraz prawami wlasnosci
intelektualne;j

- Ocena projektu — Zarzadzanie ryzykiem

- Prawa wlasnosci intelektualnej

- Finansowanie

Praca grupowa oraz prezentacja

Ocena, zakoriczenie sesji



